Ratgeber Existenzgriinder

Brancheninformationen sind sinnvoll und notwendig

Gespiir fiir den Markt entwickeln

Thomas Meister

m Rahmen einer Existenz-

griindung sollte sich jeder

potenzielle Unternehmer zu-
ndchst einmal mit seiner Branche
beschaftigen, rat Thomas Meister
von der Wolfgang Sievert Steuer-
beratungsgesellschaft mbH. Er
verdeutlicht diese Aussage am
Beispiel der Elektrotechnik-Bran-
che. Dies beinhaltet zum Beispiel
die Herstellung von Elektromaoto-
ren und Transformatoren, Batte-
rien und Akkumulatoren, Kabeln
und elektrischem Schaltmaterial
oder auch elektrisches Installati-
onsmaterial.

Ursachen differenzieren

Ein Blick in die Branche der
Elektrotechnik gentigt, um
festzustellen, dass dies eine
wachstumsstarke Branche ist.
Jedoch ldsst sich dabeizum Bei-
spiel differenzieren, woher das
Wachstum kommt. Im gesamten
Jahr 2010 betrug das Wachstum
in der Elektrotechnik-Branche
17,1 Prozent. Dieses setzte sich
wiederum zusammen mit einem
Wachstum von 15,6 Prozent bei
Inlandsumsétzen und 18,9 Pro-
zent bei Auslandsumsdtzen.
Erkennbar ist also, dass es sich
lohnen kann, auch das Ausland
zu beliefern.

Zwar sind Brancheninformatio-
nen und —aussagen nicht eins
zu eins auf das eigene Unter-
nehmen tbertragbar — schon
gar nicht in der Existenzgriin-
dungsphase - doch bekommt
man ein gutes Gespiir, welche
Besonderheiten auf einen zu-
kommen kdénnen und wohin
die Reise insgesamt hingehen
kann. Brancheninformationen
zur Elektrotechnik weisen dar-
auf hin, dass in gewissen Teil-
bereichen (Leuchten, Elektromo-
toren, Schaltern, etc) aufgrund
der fehlenden Produktdifferen-
zierung ein sehr starker Preis-
wettbewerb herrscht, worauf
man sich als Existenzgriinder
einzustellen hat. Ahnlich sieht
es bei den Zuliefererbetrieben
in der Automobilindustrie aus,
die sich einer sehr hohen Kon-
kurrenzdichte gegeniiber sehen.

Risiken und Chancen erkennen
Der Vorteil von Brancheninfor-
mationen ist es allerdings, dass
diese nicht nur Risiken oder
Schwiéchen der Branche aufzei-
gen, sondern auch auf Chancen
und neue Markteintrittsmoglich-
keiten eingehen. Gerade in der
Elektrotechnik ergeben sich im
Bereich der Windenergie oderin
der Elektromobilitdt neue Mog-
lichkeiten, die von gestandenen
Branchengrofien noch nicht aus-
geschopft worden sind.

Ertrags- und
Liquiditdtsvorschau

Ein bei jeder Grindung not-
wendiges Thema ist die Pla-
nung der Ertrags- und Liquidi-

tatsvorschau. Hier liefern die
Brancheninformationen einige
Anhaltspunkte Gber mégliche

Kostenarten, die aber nicht im
gleichen Verhéltnis beim Exis-
tenzgriinder eingeplant werden
dirfen. Gerade in der Anfangs-
phase sind einige Kosten im
Verhiltnis zum Umsatz hoher
als bei gestandenen Unter-
nehmen. Zu guter Letzt finden
Existenzgriinder in den Bran-
cheninformationen auch einen
Uberblick iiber gesetzliche Rah-
menbedingungen, die die jewei-
lige Branche betreffen. Auch
hieraus ergeben sich manchmal
verkaufsférdernde Moglichkei-
ten (zum Beispiel durch das
Gesetz fiir den Vorrang Erneu-
erbare Energien — EEG).

Brancheninformationen finden
Existenzgriinderin der Regel bei
Banken, Industrie- und Handels-
kammern oder auch bei ihrem
Steuerberater. [ |

Risiken und Chancen erkennen und bewerten - hier helfen Brancheninformationen entscheidend




